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The Arabs said, This Means That You are in the Hospitality of People who Love you Like your 
Family and you have  Descended Upon Ease, Meaning a Comfortable Place Easy to Stay In. 
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فإ  يلَ  ِ لْإ   ا 

ةُ م   ار  فُ تِج  افإ ، آل  ن  دِ م  بإ نإ ع  اشِمإ بإ ةِ .ه  ِيَّ الم  ع  لإ ارِ ا  بِح  لإ برإ  ا  ة  ع   كَّ
Al Ellaf  
Hashim bin Abd Manaf, established the trade of Mecca across the Overseas Global. 

 Kodrey Overseas Global كدري عبر البحار العالمية

 عبر قيمنا الأصيلة ، لتطوير الأعمال تمكين 
 .ةالبحار العالمي

Empowering our authentic values, Business 
Development to the Overseas Global. 

 
 تأسستمن قمم جبال المملكة العربية السعودية ، 

بفضل الله ، هـ  1430في عام  كدري عبر البحار العالمية 
قوية كشركة موثوقة لخدمات  علَقاتفي بناء وتوفيقة 

 تطوير الأعمال. 
 

خدمات تطوير  طاعفي قعلى مدى العقد الماضي، 
 في المنشأتالأعمال متجذرًا في التزامنا الثابت بدعم 

من خلَل تميزنا الفريد  و  .والعالمي  السوق السعودية
مع التركيز على ،   السعوديةوالخبرة  العالمية النظرة

 تطوير ، تم وإزدهار أعمالهم ضمان ثقة المستثمرين 
الأعمال لقطاع الحكومي و خصيصًا  ، خدمات الأعمال 
بات إن ث المملكة العربية السعودية. فيوالقطاع الخيري 

النهج العملي والخبرة في السوق والعلَقات القوية 
والمعرفة باللوائح المحلية، نظل حليفًا قيمًا للشركات 

 في المملكة العربية السعودية.للإزدهار 

 

Kodrey Overseas Global was established in 
2011 in the Kingdom of Saudi Arabia, with a 
focus on providing reliable business 
development services.  
 
 
Over the past decade, we have remained 
committed to supporting businesses in both 
local and global markets. With our unique 
blend of global perspective and Saudi 
experience, we offer tailored services to 
government, business, and charitable 
sectors in Saudi Arabia. Our steady 
practical approach, market experience, 
strong relationships, and knowledge of local 
regulations make us a valuable partner for 
businesses looking to thrive in the Saudi 
market. 
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 Kodrey Overseas Global كدري عبر البحار العالمية

 .Empowering people with disabilities  تمكين ذوي الْعاقة.

لجميع  جميع خدماتهاملتزمة بضمان شمولية 
( من اتفاقية الأمم ج) 9متوافقة مع المادة و المستخدمين، 

 لحقوق الأشخاص ذوي الْعاقة.  المتحدة
 

 قالبة بأن نوفر موارديتضمن ذلك جهوداً مستمرة 
للوصول وتوفير تنسيقات بديلة للمستندات ومعالجة 

 التحديات التي قد تواجه إمكانية الوصول. 
 

تهدف هذه المبادرات إلى ضمان أن تكون المعلومات 
 ول. صمتاحة للجميع وتحقيق الامتثال لمعايير إمكانية الو

 
 

ة إمكانية الوصول رحل كدري عبر البحار العالمية ، تعتبر 
مستمرة وترحب بالملَحظات لتحسين تجربة 

 المستخدمين.

A committed to inclusivity, aligning with 
Article 9 (c) of the UN Convention on the 
Rights of Persons with Disabilities. 
 
 
Efforts include providing accessibility 
templates, alternative document formats, 
and addressing accessibility challenges.  

 
These initiatives aim for universal 
information access and compliance with 
accessibility standards.  

 
Kodrey Overseas Global sees accessibility 
as an ongoing journey and values feedback 
to enhance user experience. 
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 Kodrey Overseas Global كدري عبر البحار العالمية

  الأستدامةتمكين 
 

Empowering sustainability. 
 

والحوكمة بالممارسات التجارية  إلتزامناتعكس 
 الأخلَقية والمسؤولية البيئية. 

 
ير الالتزام بأعلى المعاي كدري عبر البحار العالمية ، تضمن 

مة والأمن في جميع في حماية البيئة والصحة والسلَ
 أنشطتها. 

 
تتضمن المبادئ الأساسية لهذه السياسة الرؤية 

على المدى  للنجاحالتركيز على المجتمع، والواضحة، 
 .الطويل

 
على البيئة من خلَل لذا نأمل أن نكون جزء من الحفاظ 

لورق ا، ومنها  هلَك الموارد الطبيعية في العملتوفير است
و لمياه الافراط في  ا لبأن إنتاج الورق يتطحيث 

 . والطاقة لأشجار ا إستهلَك
 
لذا ننوه بتعويض الطباعة بعرض الصفحات الْلكترونية  

 ، سوف تساعد في تخفيف استهلَك الموارد الطبيعة.
 

Reflecting our commitment to ethical business 
practices and environmental stewardship, 
 
 
Kodrey Overseas Global prioritizes adherence 
to stringent standards in environmental 
protection, health, safety, and security across 
all operations.  
 
Key principles of this policy encompass a clear 
vision and a community-cantered approach for 
sustainable long-term success.  
 
 
We aim to contribute to environmental 
preservation by minimizing the consumption of 
natural resources, including paper, as paper 
production entails significant water usage and 
depletion of trees and energy.  
 
 

Thus, we advocate for utilizing electronic 
alternatives to printing, reducing our ecological 
footprint and conserving precious resources. 
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Dear Ms. Pamela Rosemarie Coke-Hamilton, ،عزيزتي السيدة باميلا روزماري كوك هاميلتون 

On behalf of Kodrey Overseas Global, I extend our sincere gratitude 
for your invaluable support and guidance in the realm of international 
trade. 

We deeply appreciate your recommendation of the Contract forms 
approved by the International Trade Centre (ITC) in Switzerland ،The 
model forms for key international commercial contracts offered by 
ITC have proven to be an indispensable resource for our firm in 
navigating the complexities of various trade transactions. 

The Model Contracts cover a broad spectrum of key trade activities, 
including market access, infrastructure development, policy 
advocacy, input supply, product development, and alternative 
financing. These provisions have significantly contributed to the 
success of our operations in Saudi Arabia. 

We extend our heartfelt thanks for your unwavering support and for 
facilitating access to these crucial legal resources. We look forward 
to the continuation of our collaboration and greatly value the 
expertise you bring to our international trade endeavours. 

 

Regards, 

لدعمكم وتوجيهكم كدري عبر البحار العالمية  أعرب عن خالص امتناننا نيابة عن
 .الذي لا يقدر بثمن في مجال التجارة الدولية

 

نحن نقدر بشدة توصيتكم بشأن نماذج العقود المعتمدة من قبل مركز التجارة 
في سويسرا ، لقد أثبتت النماذج النموذجية للعقود التجارية الدولية الرئيسية  الدولي

نى عنه لشركتنا في التعامل مع التي يقدمها مركز التجارة الدولية أنها مورد لا غ
 .تعقيدات المعاملات التجارية المختلفة

 

إذ تغطي العقود النموذجية مجموعة واسعة من الأنشطة التجارية الرئيسية، بما في 
ذلك الوصول إلى الأسواق، وتطوير البنية التحتية، والدعوة إلى السياسات، وتوريد 

بديل. وقد ساهمت هذه المخصصات المدخلات، وتطوير المنتجات، والتمويل ال
 .بشكل كبير في نجاح عملياتنا في المملكة العربية السعودية

 

نعرب عن شكرنا الجزيل لدعمكم الثابت وتسهيل الوصول إلى هذه الموارد القانونية 
المهمة. ونحن نتطلع إلى استمرار تعاوننا ونقدر بشدة الخبرة التي تقدمها لمساعينا 

 .التجارية الدولية

 

 

 تحياتنا،

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 الرئيس التنفيذي

CEO 

 محمد الكدري

Mohammed Kodrey 

 
 كدري عبر البحار العالمية

Kodrey Overseas Global 
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A BSTRACT   الملخص 

Model Contracts for Kodrey Overseas Global Firms: Legal Guidance 
for Doing  

containing model forms of the main commercial contracts that Kodrey 
Overseas Global Firms will need in their trade transactions – provides 
Model Contracts for key trade activities for Company  

 

هي عقود  نموذجية لكدري عبر البحار العالمية وتضع إرشادات قانونية لممارسة الأعمال 
 التجارية الصادرة بمساعدة نماذج العقود من  مركز التجارة الدولية بجنيف

ية الرئيسية التي تتقيد بها كدري وتحتوي على نماذج نموذجية للعقود التجارية العالم
وتوفر هذه العقود النموذجية للأنشطة  -عبر البحار العالمية في معاملاتها التجارية 

 التجارية الرئيسية للشركة. 
 

Descriptors: Contracts Commercial Law, Kodrey Overseas Global. عالميةالوصف: العقود القانونية التجارية ، كدري عبر البحار ال 

 

Original Source المرجع  الاصلي      

P241.E/BE-10-IV 

ISBN 978-92-9137-381-9 

United Nations Sales No. E.10.III.T.1 

Language   : English اللغه : العربية 

Contract forms are approved by   

© International Trade Centre The International Trade Centre (ITC) is 
the joint agency of the World Trade Organization and the United 
Nations. 

Street address: ITC, 

54-56, rue de Montbrillant, 1202 Geneva, Switzerland 

Postal address: ITC, Palais des Nations, 1211 Geneva 10, Switzerland 

 تمت الموافقة على نماذج العقود من قبل 

 ( ITCمركز التجارة الدولي مركز التجارة الدولية )© 

 هو وكالة مشتركة بين منظمة التجارة العالمية والأمم المتحدة.
 

 عنوان الشارع: مركز التجارة الدولية،

 جنيف، سويسرا 1202، شارع مونبريلان، 54-56

 ا، سويسر 10جنيف  1211العنوان البريدي: مركز التجارة الدولية، قصر الأمم،
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Foreword المقدمة 
Small and medium-sized enterprises (SMEs), the backbone of many 
economies, did nearly all their business within national borders until 
just a few decades ago. Now they are exporting to and importing from 
all corners of the world. But most small firms do not have access to 
the legal advice they need at the best of times, and even less so in the 
current economic climate when they are under pressure to cut costs. 
 

To meet this challenge, the International Trade Centre (ITC), a joint 
agency of the World Trade Organization (WTO) and the United 
Nations, set up a network of top trade lawyers to create a series of 
Model Contracts that take into account the increasing sophistication 
of international trade transactions, incorporate internationally 
recognized standards and best practices, and still try to make things 
as simple as they can be in a global context. 

Leading law firms with trade expertise from 51 countries seconded 
specialists to work together at no charge to create models that – with 
minimal modifications – can be used for contracts in any part of the 
world.  

These Model Contracts for key trade activities such as distribution, 
services, etc., are a concrete, practical way to secure international 
deals involving small firms.  
 

They also bridge the many cultural and legal traditions that are 
reflected in global trade. 

Equally important is making sure these Model Contracts reach small 
businesses in the countries where they are needed most.  
 

This is why ITC is working with its global network of national trade 
support institutions, such as chambers of commerce, which will make 
the contracts freely available to businesses in several languages 
through their websites and other means. 

An interesting feature of this endeavour is how a much-diversified 
group of contracts was harmonized substantively by identifying and 
drafting recurring provisions common to most of them. This trend 
points to the increasing global convergence of views between experts 
and business people on how international trade is conducted.  
 

This is good news for small firms, because harmonization simplifies the 
understanding and practice of international trade, and lowers 
transaction costs. 

 

 

 

 

الفقري للعديد من تمثل المنشأت الصغيرة والمتوسطة ، العمود 
الاقتصادات، وتمارس جميع أعمالها تقريبا داخل الحدود الوطنية حتى 
كتابه عقود فيما بينها. وبعض المنشأت التي تقوم التصدير والاستيراد من 
جميع أنحاء العالم. ولكنها لا تستطيع الحصول إلى المشورة القانونية التي 

ا ، بل وحتى عند تعرضها إلى تحتاج إليها في أفضل الاوقات أثناء عمله
 ولمواجهة التحديات. تغير المناخ الاقتصادي تضطر لخفض تكاليفها

لذا أنشأ مركز التجارة الدولي ، وهومركز مشترك بين منظمة التجارة 
العالمية والأمم المتحدة، شبكة من كبار المحامين التجاريين لإنشاء سلسلة 

عتبار مثل الزيادة المتزايدة في من العقود النموذجية التي تأخذ في الا
الأسعار وتطور المعاملات التجارية الدولية، ودمج المعايير والحصول على 
أفضل الممارسات المعترف بها دوليا، والاستمرار في تبسيط الأمور قدر 

 الإمكان في أنحاء العالم. 
 

ولة د 51من هنا قامت شبكة المحاماة الرائدة التي تتمتع بخبرة تجارية من 
بإنتداب متخصصين للعمل معاها مجانًا لإنشاء نماذج يمكن استخدامها 

 في العقود في أي مكان من العالم.  -مع الحد الأدنى من التعديلات  -
 

وتعد هذه العقود النموذجية للأنشطة التجارية الرئيسية مثل التوزيع 
والخدمات وما إلى ذلك، وهي طريقة سلسه تساهم في دعم الصفقات 

 لدولية التي تشمل المنشأت الصغيرة.ا
 

كما أنها تربط بين التقاليد الثقافية والقانونية الدولية التي تنعكس على 
 .التجارة العالمية

ومن المهم أيضا التأكد من وصول هذه العقود النموذجية إلى المنشأت 
 الصغيرة في البلدان التي تشتد الحاجة إليها. 

ارة الدولية مع شبكته العالمية من ولهذا السبب يعمل مركز التج
مؤسسات دعم التجارة الوطنية، مثل الغرف التجارية، والتي ستجعل 
العقود متاحة مجانًا للشركات بعدة لغات من خلال مواقعها الإلكترونية 

 .ووسائل أخرى

ومن السمات المثيرة للاهتمام في هذا المسعى هو كيفية مواءمة مجموعة 
كل جوهري من خلال تحديد وصياغة الأحكام متنوعة من العقود بش

المتكررة المشتركة فيما بينها. ويشير هذا الاتجاه إلى التقارب العالمي 
المتزايد في وجهات النظر بين الخبراء ورجال الأعمال حول كيفية إدارة 

 التجارة الدولية. 

وهذه أخبار رائعة للمنشأت الصغيرة، لأن المواءمة تعمل على تبسيط فهم 
 .وممارسة التجارة الدولية، وخفض تكاليف المعاملات
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We wish to express our sincere appreciation to the drafting team and 
to all the members of the ITC Pro-bono Committee on International 
Commercial Model Contracts for SMEs who have so ably and 
efficiently contributed their time and expertise in making these Model 
Contracts available to all. 

 

 

نود أن نعرب عن تقديرنا الصادق لفريق الصياغة ولجميع أعضاء لجنة 
مركز التجارة الدولية الخيرية والمعنية بالعقود النموذجية التجارية 
الدولية للمنشأت الصغيرة والمتوسطة الذين ساهموا بوقتهم وخبراتهم 

 تدار وكفاءه عالية في جعل هذه العقود النموذجية متاحة للجميع.باق

 
 

 جان بول فوليتي

Jean-Paul Vulliéty Chairman, 

 رئيس اللجنة النموذجية للبونو في مركز التجارة الدولية

ITC’s Pro-Bono Committee on Model 

 العقود الدولية للمنشأت الصغيرة والمتوسطة

International Contracts for SMEs 

 

 

 

 باتريشيا ر. فرانسيس

Patricia R. Francis 

 المدير التنفيذي لمركز التجارة الدولية

Executive Director International Trade Centre 
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introduction مقدمه 

 

This manual encompasses the primary Overseas Global commercial 
contracts utilized by Kodrey Overseas Global in its Overseas Global 
business transactions.  

The selection of Ten contract models and standard clauses is rooted 
in a comprehensive survey, ensuring their suitability for our activities 
and compatibility with our small and medium enterprise SMEs clients. 

They are intended primarily for use by SMEs for an obvious 
practical reason:  

 Smaller companies often have limited access to legal 
resources. These models will therefore be particularly 
useful for agreements of a limited economic value and will 
hopefully discourage SMEs from drafting international 
contracts on their own.  
SMEs are nevertheless encouraged to seek legal advice – 
whenever possible – when entering into international 
agreements. 
 

The Model Contracts were drafted by a diversified and 
experienced group of international lawyers specialized in the 
field, and then screened by a committee of business lawyers 
and academics representing a wide diversity of legal, cultural, 
business and economic backgrounds (see details in the 
acknowledgments page).  
 

They seek to strike a fair balance between the interests of all 
parties involved (buyer/seller, supplier/distributor, principal/ 
agent, etc.) without giving an undue advantage to any.  
 

They also take account of recognized and generally accepted 
international standards and practices. 

The boilerplate provisions cover clauses such as “notices”, 
“hardship”, “force majeure”, “applicable law” and “dispute 
resolution”. For purposes of consistency and harmonization, 
they were identified at the outset by the drafting committee, 
approved, and then re-introduced in a unified language in each 
specific contract inasmuch as this was possible. 

Most contracts contain some optional clauses reflecting standard 
choices to be made by the parties during the negotiation process. 
The drafters limited themselves to providing only the most standard 
options. A number of useful but complex options, that would 

البحار العالمية الرئيسية التي  يحتوي هذا الدليل على العقود التجارية عبر 
في معاملاتها التجارية عبر البحار  تعتمدها كدري عبر البحار العالمية

 .العالمية

وقد تم اختيار عشرة نماذج للعقود والبنود المعيارية على أساس دراسة 
استقصائية تناسب أنشطتنا وتتوافق مع عملائنا من المنشأت الصغيرة 

 والمتوسطه. 

في المقام الأول ليتم العمل بها مع المنشأت الصغيرة وهي مخصصة 
 والمتوسطة لسبب واضح وهي : 

  المنشأت الصغيرة غالباً ما يكون وصولها محدودا إلى الموارد
القانونية. وبالتالي فإن هذه النماذج ستكون مفيدة بشكل 
خاص للاتفاقات ذات القيمة الاقتصادية المحدودة لميزانيتها ، 

مكن المنشأت الصغيرة والمتوسطة عن صياغة ونأمل أن تت
 العقود الدولية بمفردها. 

ومع ذلك، يتم تشجيع الشركات الصغيرة والمتوسطة على طلب 
عند الدخول في اتفاقيات  -كلما أمكن ذلك  -المشورة القانونية 

 .دولية
 

تمت صياغة العقود النموذجية من قبل مجموعة متنوعة وذوي 
دوليين المتخصصين في هذا العقود الدولية، من خبرة من المحامين ال

ثم تم فحصها من قبل لجنة من المحامين التجاريين والأكاديميين 
الذين يمثلون مجموعة واسعة من الخلفيات القانونية والثقافية 
والتجارية والاقتصادية )انظر التفاصيل في صفحة الشكر 

 والتقدير(. 
 

 مصالح جميع الأطراف المعنية وهدفها أن تحقق التوازن العادل بين
)المشتري/البائع، المورد/الموزع، الأصل/الوكيل، وما إلى ذلك( دون 

 إعطاء أي ميزة غير مستحقة لأي طرف. 
 

كما أنها تأخذ في الاعتبار المعايير والممارسات الدولية المعترف بها 
 .والمقبولة بشكل عام

 

لمشقة" و"القوة وتغطي عدة أحكام وبنود مثل "الإشعارات" و"ا
القاهرة" و"القانون المطبق" و"تسوية المنازعات". ولأغراض الاتساق 
والمواءمة، تم اختيارها والموافقة عليها من قبل لجنة صياغة العقود، 
ومن ثم إعيدت صياغتها بلغة موحدة في كل عقد محدد بقدر 

 الإمكان. 
 

عكس تحتوي معظم العقود على بعض البنود الاختيارية التي ت
الاختيارات القياسية التي يتعين على الأطراف اتخاذها أثناء عملية 
التفاوض. واقتصر القائمون على الصياغة على تقديم الخيارات 
الأكثر معيارية فقط. لذا تم إهمال عدد من الخيارات المفيدة 
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certainly have appealed to the specialist but which would have 
overburdened the contracts, have been purposely left out. 
 

This brings us to the concern for simplicity, which has imbued the 
drafting process. Legal security has not been sacrificed on the altar 
of over-simplicity. However, the contracts are designed for use by 
non-specialists, as is very often the case when SMEs are involved. 

Each Model Contract indicates the basic elements that a non-
specialist should fill in or should consider when entering into an 
agreement.  
 

Users will note that none of the Model Contracts are split into two 
parts (special provisions and general provisions). 
 

 In this way, parties may be confident that the contract, with 
(where applicable) its annexes, is not based on a set of general 
terms and conditions contained in another document and 
incorporated “by reference”.  

In some cases, the Model Contracts may be even more 
detailed in certain respects than some templates used by 
seasoned specialists, with their own specific trade standards, 
general conditions and dispute resolution schemes.  
 

This being said, all Model Contracts avoid complexity 
whenever it can be safely and realistically avoided. 
 

Companies using these Model Contracts are strongly 
recommended to seek legal advice whenever they can, due to 
the wide range of options, trade practices, and legal 
uncertainties that stem from any international transaction. 
 

The Model Contracts will be supplemented in due course with 
training material developed by ITC. 

والمعقدة، والتي ستروق للمتخصص القانوني وثقل كاهل تفاصيل 
 .العقود عن عمد 

 

ا يقودنا إلى الاهتمام بالبساطة ، التي بني عليها عملية صياغة وهذ
العقود. ولم يتم التضحية بالأمن القانوني على حساب البساطة 
المفرطة. ومع ذلك، فإن هذه العقود صمتت للاستخدام من قبل غير 

 .المتخصصين، وتتناسب مع  المنشأت الصغيرة والمتوسطة

الأساسية التي يجب على غير  ويشير كل عق نموذجي إلى العناص 
 المتخصص تعبئتها أو أخذها بعين الاعتبار عند إبرام اتفاقية.

 

سوف يلاحظ المستفيد من العقود أنه لم يتم تقسيم أي من العقود 
 النموذجية إلى جزأين هما )أحكام خاصة و أحكام عامة(. 

 

وبهذه الطريقة تكون اطراف العقد واثقة من أن هذه العقود، مع 
ملحقاتها ) اينما ينطبق ذلك(، لا يستند إلى مجموعة من الشروط 

 والأحكام العامة الواردة في وثيقة أخرى والمدرجة "بالإشارة". 
 

وفي بعض الحالات، قد تكون هذه العقود النموذجية أكثر تفصيلًا 
في بعض النواحي من بعض النماذج التي يستخدمها متخصصون 

ارية المحددة والشروط العامة وخطط متمرسون، مع معاييرهم التج
 حل النزاعات. 

 

ومع ذلك، فإن جميع العقود النموذجية تتجنب التعقيد كلما كان 
 .وهي من الممكن تجنبه بأمان وواقعية

 

وننصح بشدة المنشأت التي تستخدم هذه العقود النموذجية بطلب 
 المشورة القانونية إن أمكنها ذلك، نظرا للمجموعة الواسعة من
الخيارات والممارسات التجارية والتحفظات القانونية التي تنبع من 

 .أي معاملة دولية
 

سيتم استكمال العقود النموذجية في الوقت المناسب بمواد 
 .تدريبية تم تطويرها من مركز التجارة الدولية
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 عقود العملاء
CONTRACTS FOR CLIENTS 

 العدد اسم العقد ئيسيةالخدمات الر الخدمات الفرعية الترميز

CODE SUB SERVICES MAIN SERVICES NAME OF CONTRACT NO 

1000201101 
 التجارية تأسيس الكيانات

COMPANY FORMATION 

 الوصول إلى السوق

MARKET ACCESS 

 تأسيس الكيانات التجاريةعقد 

COMPANY FORMATION CONTRACT 
1 

1000201102 
 الخيرية تأسيس الكيانات

CHARITY FORMATION 

 تأسيس الكيانات الخيريةعقد 

CHARITY FORMATION CONTRACT 
2 

1000201103 
 مكتب التمثيل التجاري

 COMMERCIAL 
REPRESENTATIVE OFFICE 

 عقد التمثيل التجاري

COMMERCIAL REPRESENTATIVE OFFICE 
CONTRACT 

3 

1000201201 
 وكلاء العقارات التجارية

 COMMERCIAL REAL ESTATE 
AGENTS 

 البنية التحتيه

INFRASTRUCTURE 

 عقد وكلاء العقارات التجارية

COMMERCIAL REAL ESTATE AGENTS 
CONTRACT 

4 

1000201301 
 وكلاء السكرتارية

SECRETARIAL AGENTS 

 الإمتثال القانوني

POLICY & ADVOCACY 

 عقد وكلاء السكرتارية

SECRETARIAL AGENTS CONTRACT 
5 

1000201401 
 وكلاء التخليص الجمركي

CUSTOMS AGENTS توريد المدخلات  

NPUT SUPPLY 

 عقد وكلاء التخليص الجمركي

CUSTOM AGENT CONTRACT 
6 

1000201402 
 وكلاء المصادر

SOURCING AGENTS 

 عقد وكلاء المصادر

SOURCING AGENTS CONTRACT 
7 

 إستشارات الأعمال 1000201501
BUSINESS CONSULTING 

 تطوير المنتجات

PRODUCT DEVELOPMEN 

 عقد إستشارات الأعمال

BUSINESS CONSULTING CONTRACT 
8 

1000201502 
 الإستشارات الإدارية

MANAGEMENT CONSULTING 

 عقد الإستشارات الإدارية 

BUSINESS CONSULTING CONTRACT 
9 

1000201503 
 بيئة العمل استراتيجيات 

WORKPLACE STRATEGY 

 بيئة العمل استراتيجيات عقد 

WORKPLACE STRATEGY CONTRACT 
10 

1000201601 
 المستندات الماليةعقد 

FINANCE DOCUMENTS بدائل التمويل 

ALTERNATIVE FINANCIN 

 المستندات الماليةعقد 

FINANCE DOCUMENTS CONTRACT 
11 

1000201602 
 التجاريةالمستندات عقد 

TRADE DOCUMENTS 

 التجاريةالمستندات عقد 

TRADE DOCUMENTSCONTRACT 
12 
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 العقود التجارية مع شركاء النجاح
BUSINESS CONTRACTS FOR SUCCESS PARTNERS 

 العدد اسم العقد الوصف المستهدفون الترميز

CODE TARGETED DESCRIPTION NAME OF CONTRACT NO 

1000202101 SUBCONTRACTOR 

مقاول بالباطن التحالف أو التعاون مع إطار 
 للمشاريع 

FRAMEWORK OF ALLIANCE OR 
COOPERATION WITH A 

SUBCONTRACTOR FOR PROJECTS 

 مقاول بالباطنعقد التحالفات مع 

CONTRACTUAL ALLIANCE 
CONTRACT AN SUBCONTRACTOR 

1 

1000202101 SUCCESS 
PARTNERS 

التحالف أو التعاون مع شركاء النجاح.إطار   

FRAMEWORK OF ALLIANCE OR 
COOPERATION WITH A SUCCESS 

PARTNERS 

 النجاحعقد التحالفات مع شركاء 

CONTRACTUAL ALLIANCE 
CONTRACT AN SUCCESS PARTNERS 

2 
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